
普及金融知识 提高金融素养

□通讯员 张燕茹

春风有信，花开有期。近期，

民泰银行白泉支行与河东社区联

合为当地居民送上了金融知识宣

传，并组织进行包袋手绘活动。

活动中，该行营业经理着重对

防范电信网络诈骗、保护个人金

融信息和存款安全等内容进行普

及、讲解，并通过有奖问答和现场

互动提升了居民参与度。“你们这

个活动搞得蛮好的，将金融知识

普及与娱乐活动相结合，既给我

们带来了欢乐，还学到了知识。”

社区居民王阿姨说。

“在后续的工作中我行也将继

续为促进本地经济高质量发展、提

升居民金融获得感不断努力。”民泰

银行舟山白泉支行相关负责人说。

金融知识进村“袋”来好心情

更多信用卡优惠信息请看野93金融圈冶微信公众号

华夏银行舟山分行（0580-8258628）

产品名称： 华夏理财固收纯债封闭式45号98天B

周期： 98天

认购期： 2023.3.23-2023.4.3

业绩比较基准： 2.75%-2.85%（风险等级：PR2）

认购起点 : 1元

民泰银行舟山分行（0580-2269262）

产品名称： 益民理财·“民泰卓远”一个月定开理财计划2号

理财期限： 38天

认购期： 2023.3.21-2023.3.27

业绩比较基准： 2.7%-3.2%

购买起点 : 10000元

理财非存款袁产品有风险袁投资需谨慎 93金融圈

E-mail:zsrbgg@163.com06 金融理财 责编：牟澜 版式设计：陈琳

2023年3月27日 星期一

□通讯员 胡海娜

向海而生、向海图强，海洋资

源是浙江省舟山市的独特优势。去

年，市政府发布了“小岛你好”海岛

共富行动计划，目标是通过 3年行

动，打造多个生态优美、各具特色、

令人向往的美丽海岛，成为浙江省

高质量发展建设共同富裕示范区

的“金名片”。

建行舟山嵊泗支行胸怀大局、

立足本业，以高质量发展建设共同

富裕示范区为目标，积极践行乡村

振兴战略，把当地海岛发展政策与

浙江省分行创新推出的乡村振兴

贷款“共富贷”有机结合，大力拓宽

产品覆盖面，有效支持了当地“一

条鱼”产业发展。

“小江，我最近计划要收购一

批海鲜，资金缺口大概300万元，建

行有什么贷款产品可以申请吗？”

海鲜经营户王先生致电一直保持

联系的建行网点客户经理。

嵊泗以其独特的海岛资源，以

“生态立县、以港兴县、以旅活县、以

渔稳县”总战略，孕育发展了一大批

渔农产业链上的经营户。

随着各类应季海产上市，此类

经营户在全年各时段收购原材料、

购买器具或者囤货都需要大量的周

转资金。但此类经营户通常拥有的

船舶不属于建行押品范围，其他所

能提供的房产等押品价值有限，信

用类贷款额度又太低，均无法满足

日常生产经营需求，于是这类经营

户的信贷投放困境迟迟无法突破。

“王老板，我行的‘共富贷’是

专门针对县域发展及农户生产经

营的贷款产品，正好适合您！虽然

额度上可能有点难度，别担心，我

们会认真想办法，尽快给您答复。”

建行舟山嵊泗支行客户经理说。

信用、抵押行不通，那就打通

担保路径。

该行以市政府“小岛你好”行

动政策为基础，主动联系市融资担

保公司，经过多次高层联动和业务

探讨，与市融资担保公司最终达成

合作协议，为符合条件的“共富贷”

贷款对象提供担保，额度最高可达

500万元，并且给予担保费率五折

优惠。

“王老板，额度的问题解决了，

我们后续马上跟进业务申报！”这

一次，客户经理带来了好消息。

随着 300万元顺利放款，该行

“共富贷”的投放瓶颈顺利突破。截

至3月10日，建行舟山嵊泗支行个

人乡村振兴贷款新增1355万元，占

支行个人普惠贷款的60.67%，相较

年初增速达到300%，在当地建立了

良好的口碑和影响力。

“相信建行不会错，我今年的

海产经营肯定还能更上一个台

阶！”建行舟山嵊泗支行以政策为

风、产品为帆，把“海岛共富”这艘

大船逐渐开出了浅滩，驶向大海。

“小岛，我们来啦！”

建行舟山嵊泗支行助力打造海岛共富“金名片”

□通讯员 陈文光

“以前从没有在银行贷款过，

没想到现在通过手机操作直接就

能申请，足不出户解决了我们的贷

款难题。”新城某商贸公司法定代

表人陈先生说。

一段时间以来，融资难问题阻

碍了小微企业发展，而融资难集中

体现在“首贷”难。所谓“首贷”是指

无贷款记录的企业首次从银行业

金融机构获得贷款，解决小微企业

首次获贷难题是打通小微企业融

资难的“最先一公里”。

近年来，工商银行舟山分行结

合“百行进万企”“工银普惠行”“规

上企业大走访”“经营商户大走访”

等活动，加强对工业园区、专业市

场、发达乡镇等小微客户密集区域

的走访营销，宣传小微企业信贷政

策，设计对接企业服务方案，帮助

企业解决生产经营过程中遇到的

融资困难，适配线下特色融资产品

和e抵快贷、e企快贷等线上精品产

品，做好小微企业“首贷户”拓展和

融资对接工作。2021年、2022年拓

展小微企业“首贷户”分别为 54户

和72户。

该行加强与政策性融资担保

机构的业务合作，拓宽融资渠道，

扩大对有融资需求但缺乏抵押物

的小微客户“首贷户”覆盖面，缓解

首贷小微企业的融资难题；运用无

还本续贷、减费让利等惠企政策，

以及供应链融资产品和“渔业贷”

“民宿贷”特色产品吸引“首贷户”，

提升小微企业的融资可得性和普

惠金融的服务效能。

围绕完善担保方式、降低融资

成本、减轻还贷压力等维度，提升

小微客户融资服务能力，工行舟山

分行运用大数据及互联网技术，加

大“经营快贷”营销推介力度，提升

信用贷款覆盖面；创新网络循环贷

款，推广个人“e抵快贷”，线上评

估、线上审批，手续便捷、随借随

还，减轻小微客户还贷压力。

该行在分行审查审批部门配备

小微业务审查人员，优化小微信贷

业务流程，设计标准化的小微企业

调查报告模板，促进小微业务发展

的专业化、标准化和高效化；在支

行设立小微分中心，转授小微企业

最高1000万元和个人经营性贷款最

高300万元的业务审批权限，加快小

微企业首贷客户的审批进度。

下一步，工行舟山分行将加强

“银政”“银担”“银保”合作，细化完

善“首贷户”拓户营销机制，加大

“首贷户”正向考核激励，在保证贷

款质量同时缓解小微企业融资难

题，形成“敢贷、愿贷、会贷、能贷”

的氛围，进一步激发小微企业发展

的内生动力和活力。

拓展“首贷”打通融资“最先一公里”

□通讯员 王琪儿

目前电信网络新型违法犯罪

仍呈高发态势，严重危害人民群众

的财产安全。而在电信网络新型违

法犯罪涉案账户中，出租出借、买卖

银行卡账户的现象尤为突出。为增

强全民安全防范意识，有效预防电

信网络诈骗，切实保护群众的财产

安全，民生银行舟山分行在此期间

积极部署，开展反诈集中宣传活动。

民生银行舟山分行下辖三家

机构均以网点为单位设立宣传阵

地，利用海报、宣传折页和LED屏等

宣传普及出租出借、非法买卖银行

卡账户责任及危害的相关知识。同

时向网点客户发放防诈提醒，不仅

提醒广大群众出租出借、买卖银行

卡账户责任及危害，也提醒广大群

众防范电信网络诈骗，通过通俗易

懂的宣传标语，在潜移默化中提升

市民的自我防范意识。

活动期间，民生银行舟山分行

营业部、定海支行和普陀小微支

行分别走进舟山财富大酒店有限

公司、禹顺生态建设有限公司和

东港街道兴普社区开展防范电信

网络诈骗宣传教育。在社区、企业

张贴横幅和海报，发放防诈骗宣

传折页，向现场人员讲解电信网

络诈骗的各种手段，以及识别和

防范诈骗的方法，提醒大家做到

“不贪、不信、不转账”。

活动期内组织部门员工通过

SA系统向客户发送关于出租出借、

买卖银行卡账户责任及危害的短

信。据统计，此次宣传活动受众人

数505人次。今后，民生银行舟山分

行将继续做好反诈常态化宣传工

作，持续加强提升社会大众反诈

拒赌意识和风险防范能力，为保

护人民群众金融财产的安全，创

建和谐平安的金融生态环境继续

努力。

推进立体化反诈宣传 守好群众“钱袋子”

□通讯员 陆怡

近期，杭州银行沈家门新街社

区支行联合西大社区一起举办

“春风三月学雷锋，志愿服务我先

行”主题活动，弘扬奉献、友爱、互

助、进步的志愿者精神。

活动当天，西大社区居民积极

参加学雷锋活动，过程中，杭州银

行沈家门新街社区支行为西大社

区居民宣传金融知识、人民币防

伪知识、存款保险条例以及提供

理财咨询，并回答了西大社区居

民的金融疑问，引导居民树立正

确金融观。同时对新型电信网络

诈骗手法、危害、防范措施进行宣

传，发放反假币、防诈骗宣传材

料，与西大社区居民面对面交流，

解决各类防诈骗疑惑，提高西大

社区居民防诈骗意识。

三月春风暖 争做追“锋”人

□通讯员 颜榕

为培养青少年树立正确的金

融消费观、价值观、金钱观，提高

金融风险防范意识与反诈能力，

近期，泰隆银行舟山分行走进舟

山职业技术学校开展“金融知识

进校园”活动。

结合学生群体社会经验缺乏、

反诈意识薄弱这一特性，本次公

益宣传活动主要以“防范电信网

络诈骗”为主题，将金融知识编制

成内容活泼、图文并茂的宣教材

料，工作人员通过PPT与“被诈骗受

害人自述”视频有机结合的形式，

生动介绍了几种常见的电信诈骗

类型以及防电信诈骗“十守则”，

并教导同学们诚信做人、信守承

诺。在互动问答送“小敖润”环节，

同学们踊跃举手发言，现场氛围

活跃，不知不觉中将金融知识深

刻印入心中。活动现场，泰隆银行

还通过发放金融知识宣传材料等

形式，开展了多层面、多角度的宣

传普及活动。本次活动参与学生

数量超300人，校方还将宣讲视频

全程录制，后续将让更多学生进

行学习。

金融知识进校园 护航青春促成长

□通讯员 郭授

随着金融机构数字化转型日

趋深入，业务升级成功与否体现为

客户是否对体验升级有所得。中国

人寿保险股份有限公司（以下简称

“中国人寿寿险公司”）为进一步激

发公司上下创新活力，搭建了“小

微创新”平台。仅2020-2022三年间，

千余名主创人员实施近230项流程

优化创新项目，有效解决客户急难

愁盼和基层痛点难点问题。

基层公司是重要的“战斗堡

垒”，基层员工是重要的“战斗尖

兵”。三年来，中国人寿寿险公司累

计30项优秀成果获评寿险公司“小

微创新奖”，并实现优秀项目次年

应推尽推，让更多客户、更多基层

员工真真切切地享受到“创新红

利”。该公司基层员工以科技为手

段，做“加、减、乘、除”法，涌现出一

大批创新项目。

流程环节做“减法”，精简操作

让客户更“省力”。浙江省65周岁的

张先生，前些天张先生去公园散步

不小心摔倒被紧急送往医院治疗。

出院后没多久就收到了中国人寿

的理赔金，张先生对中国人寿如此

快速的理赔很是满意。原来是浙江

省分公司运营管理中心牵头优化

了理赔直付流程，实现医院数据与

公司系统的对接，实现保险金的快

速理算和给付。

服务场景做“加法”，提升附加值

思维让客户办事更“省事”。福建省客

户张先生的爱人因病入院，他记得投

保通知短信里提到他们符合享受保

单垫付等服务的条件，随即线上申

请。仅2天时间，5万元垫付款就到账

了，及时缓解了家庭经济压力。

科技赋能做“乘法”，智慧服务

让客户更“省时”。深圳市分公司企

业客户在合作过程中，无需等待多

日即可接收到报价方案。这是深圳

市分公司科技部、团体业务部联合

优化团单报价流程，整合大量既往

承保、服务等资料，借助大数据等

智能技术，实现了从人工定价到智

能化定价模式的转变，大大缩短了

企业客户等待时长。

客户痛点做“除法”，高效响应

让客户更“省心”。广东省分公司理

赔保险金支付流程优化项目，通过

优化移动端报案银行卡录入及控

制功能、付费不成功自动触发提醒

销售人员等具体举措，结案支付时

效比优化前缩短41%，有效提高理

赔支付效率。该项目荣获中国质量

创新与质量改进成果发表交流活

动专业级奖项。

国寿寿险：小微创新激发运营服务新活力

□通讯员 陆秋冕

近日，中国太保紧紧围绕“共

筑诚信消费环境 提振金融消费

信心”主题，线上线下齐头并进、

聚焦“一老一少一新”等重点人群

开展了消费者权益保护教育宣传

周活动。太保产险舟山中支“太保

服务官”来到宣传一线，多渠道多

形式普及金融保险知识，倾听客

户声音，紧抓服务升级。

该公司还主动积极对接网格

化社区，做好消费者权益保护宣

教工作；组织员工进社区、进公

园，开展金融宣教活动。针对老年

群体，还特别向社区发放“专享服

务卡”，介绍、提供专项服务内容。

金融为民守初心
太保服务在行动

□通讯员 黄飞飞

一年春作始，万物竞争先。近

日，浦发银行舟山分行开展了“踏

青迎春，誓夺开门红，建设新浦发”

党工团主题活动，提高员工队伍凝

聚力与迎战“开门红”士气。

该行干部员工前往全国廉政

教育基地宁波慈城清风园，聆听

圣人先贤的清廉故事与贪腐官员

的警示案例，牢固“以清为美，以

廉为荣”的价值取向，接受润物细

无声的清廉教育。之后又来到杭

州湾湿地公园，感受春日美好。

“本次党工团活动让干部员工

在春日里放松身心的同时，激发干

事创业热情，提振勇攀高峰、誓夺

‘开门红’、建设‘新浦发’的精气

神。并通过红色清廉文化之旅，将

党史教育和清廉文化相融合，进一

步引导党员干部坚定理想信念。”

浦发银行舟山分行相关负责人说。

誓夺“开门红”建设“新浦发”

□通讯员 舟体文

即开型体育彩票顶呱刮，以其

即买、即开、即兑的特点，为购彩

者带来无限幸运与惊喜，深受购

彩者喜爱，同时也为公益事业作

出了巨大贡献。在喜迎顶呱刮上

市 15周年之际，3月 20日至 4月 16

日期间，顶呱刮新票“超级加倍

Ⅱ”携惊喜好礼火热来袭。

本次“超级加倍Ⅱ”共有四款

面值，分别为 5元、10元、20元、50

元。其中，面值5元的票面，最高奖

金20万元，共有8次中奖机会；面值

10元的票面，最高奖金50万元，共

有10次中奖机会；面值 20元的票

面，最高奖金100万元，共有20次中

奖机会；面值 50元的票面，最高奖

金100万元，共有34次中奖机会。

不仅有新票上市的惊喜，3月

20日至4月16日期间，作为体彩顶

呱刮“X”系列化产品品牌之一，

“超级加倍Ⅱ”携多款面值，以产

品差异化定位，激活新春旺季市

场，给购彩者带来多重翻倍惊喜

好礼。

“超级加倍Ⅱ”好彩连连
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